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lla SCA Containerboard la vendita di carta da 

imballaggio – la carta per cartone ondulato – è sentita 

come qualcosa di ben più importante che produrre 

e spedire una bobina di carta: il valore della singola unità di 

prodotto destinata alla vendita va ben oltre il piano puramente 

commerciale; contiene tutta la tradizione aziendale, 

l’approccio etico ed ogni tipo di sfi da sociale come 

pure l’entusiasmo nell’aggiungere quel battito in piu’ 

in grado di farne la differenza.

In quanto divisione della SCA, siamo ben 

consapevoli della responsabilità che comporta 

essere per defi nizione una compagnia leader, sia 

per dimensioni che per capacità produttiva; ma a 

noi non basta, abbiamo nel DNA lo spirito della sfi da che induce 

a fare sempre meglio e perseguiamo con impegno l’obiettivo 

di diventare MODELLO DI RIFERIMENTO internazionale!

Coerenza è la parola chiave della nostra missione. Ogni nostro 

passo, ogni mossa, e ogni ispirazione che seguiamo sono tutti 

orientati a sostenere con effi cacia la nostra missione: essere 

considerati dal cliente il fornitore di fi ducia!

Fiducia
Fornitore di



has never been so 
White

Berlin
Nel 2001, sette anni fa, SCA Containerboard 
lanciò per la prima volta il Boarding Pass. 
Molto di più di una raccolta delle specifi che 
tecniche dei nostri prodotti con la leggibilità 
di un sito web (come allora lo avevamo 
defi nito), il Boarding Pass fu il risultato di 
un processo di ascolto e della volontà di 
stabilire un più forte e più stretto contatto 
con voi, i nostri clienti.

     La direzione strategica 
è chiara, lavoriamo duramente per 
trasformare la nostra organizzazione 
con professionalità, la giusta attitudine, 
ed il massimo impegno per conquistare 
la confi denza, la fi ducia ed il rispetto dei 
nostri clienti.
 
All’interno della nostra organizzazione, 
ogni singolo collaboratore deve sentirsi 
responsabile di svi luppare questa 
strategia, una sorta di coinvolgimento 
mistico rivolto alla costante realizzazione 
dei seguenti obiettivi:

•  Sicurezza della fornitura
•  Validazione della assoluta competitività 

della nostra offerta
•  Comunicazione effi cace

Non è solo una questione di marketing 
e vendite. Sarebbe fi n troppo facile se 
tutti i risultati dipendessero unicamen-
te dalle prestazioni di chi e’ in prima 
linea: un venditore 
professionista è 
soltanto il pilota di 
un’auto da Formula 
Uno, che grazie alle 
proprie eccezionali 
capacità porta a 
compimento l’enor-
me lavoro svolto 
da un’intera orga-
n iz zaz ione,  che 
va dalla scelta dei 
giusti membri del 
team, a l l ’assem-
blaggio dell’auto, all’investimento nella 
giusta tecnologia, ed altro ancora. Si 
tratta di un vero lavoro di squadra, in cui 
la chiave del successo è la consapevo-
lezza dell’importanza del ruolo altrui.
Nel perseguire con decisione i nostri 
obiettivi, dobbiamo necessariamente 
seguire uno sviluppo ben strutturato, 
poiché con ambizioni tanto elevate è 
fondamentale la riduzione di ogni spreco 
di energia. Stiamo lavorando su tre livelli 
diversi: 

• Programmi
• Competenze 
• Organizzazione

I programmi sono senza dubbio defi niti da 
voi, nostri clienti, che indicate priorità ed 
esigenze di sviluppo; come  raccogliamo 
le vostre richieste? Anzitutto ascoltando! 
Sfruttando ogni occasione di contatto 
per darvi la possibilità di comunicare 
con noi.

La crescita delle competenze è 
probabilmente la colonna portante 
del programma di sviluppo. Anche in 
questo caso ci muoviamo in tre diverse 
aree, quali le competenze specifi che, il 
ruolo all’interno dell’organizzazione e 
il comportamento, per assicurarci che 
l’atteggiamento sia allineato al livello 
delle ambizioni. 

Siamo impegnati in un importante 
sviluppo organizzativo, che ci consenta 
di restituire alla forza Vendite il ruolo 
guida del nostro sistema di valori. Per 
fare questo, è necessario sviluppare 
la struttura adattandola alle mutevoli 
necessità del mercato. 
Abbiamo da poco trasferito presso la 
sede centrale di Diegem (Belgio) l’attivi-
tà amministrativa degli uffi ci vendite di: 
Centro Europa, Europa Occidentale, Re-
gno Unito e Irlanda, Spagna ed i mercati 
dell’export. Questo ci offre la possibilità 
di creare sinergie, individuare compe-

tenze, sviluppare le 
procedure di lavoro 
più idonee.
Tutto questo con 
il proposito di au-
mentare l’effi cienza, 
ottimizzare le pre-
stazioni in ogni area 
e mettere a dispo-
sizione risorse volte 
al miglioramento 
del servizio offerto 
ai nostri clienti. 

Siamo fortemente motivati ed impegnati 
alla crescita, non semplicemente per 
ampliare le nostre dimensioni, ma per 
adempiere alla nostra missione: essere 
considerati dal cliente il fornitore di 
fi ducia!

Siamo certi della qualità della nostra 
strategia e del potere della nostra 
struttura, ma allo stesso tempo crediamo 
che sia essenziale fondare il nostro 
sviluppo su una cultura solida, perchè 
possiamo progredire solo quando l’intera 
organizzazione è allineata agli standard 
ambiti. 
Stiamo lavorando su tutto questo con 
molto impegno e vorremmo condividere 
con voi i contenuti del programma 

“Supplier of Choice”; perchè non annotate 
il 24 Settembre sulla vostra agenda?

ESPRIMERE 
LA VOSTRA 
IMMAGINE 

•  ESPRIMERE LA VOSTRA 
IMMAGINE 

La superfi cie liscia di alta qualità e la 
pulizia delle carte da copertina bianche 
di SCA Containerboard consentono di 
realizzare una scatola piacevolmente 
bianca e con immagini brillanti.  

•  PROTEGGERE IL VOSTRO 
PRODOTTO 

Le carte da copertina bianca di SCA 
Containerboard sono caratterizzate da 
eccellenti valori di resistenza, adeguati a 
proteggere il valore dei vostri prodotti.

•  REALIZZARE I VOSTRI 
DESIGN 

Le carte da copertina bianca di SCA 
Containerboard offrono una soluzione per 
ogni applicazione, perfi no con i disegni di 
packaging più innovativi ed impegnativi. 
L’alta qualità garantisce ottime prestazioni 
in fase di trasformazione limitandone gli 
scarti.



colourful

24 Settembre 2008: un rinnovato 
impegno di collaborazione.

SCA Containerboard ha impegnato molto tempo e risorse per affrontare 

con successo le sfi de tecniche della produzione di carta bianca da 

copertina. Presto sarà lanciata una nuova campagna di comunicazione per 

le carte SCA White Top Kraftliner e SCA White Top Testliner, incentrata sul 

tema “Il bianco non è mai stato così colorato!” 

La comunicazione si concentrerà su tre fondamentali benefi ci per il cliente:

Le carte da copertina bianca di SCA 
Containerboard possono essere usate 
come copertina esterna nella produzione 
di cartone ondulato in diverse composi-
zioni, compreso il cartone a tripla onda, 
per la produzione di scatole per il confe-
zionamento di generi alimentari e di molti 

Più che di una semplice brochure, esso 
conteneva la nostra fi losofi a e tutti i 
nostri ambiziosi impegni. Infatti, e’ stata 
la prima volta che un’azienda produttrice 
di carta da imballaggi ha contrastato il 
luogo comune che il nostro prodotto 
fosse solo una semplice commodity! Noi 
crediamo nella forza dei nostri prodotti e 
nella creatività infi nita del nostro settore 
industriale per affrontare ogni genere di 
competizione.

S o n o  p a s s a t i  s e t t e  a n n i .  S C A 
Containerboard ha proseguito in questi 
anni il suo quotidiano processo di sviluppo. 
Questo ha portato a una continua 
ottimizzazione dei nostri servizi e dei nostri 
strumenti di assistenza. Ora siamo pronti 
a entrare in  una nuova fase della nostra 
storia, insieme a voi.

A Berlino il 24 Settembre, SCA Contai-
nerboard presenterà le ambizioni dei 

propri rinnovati impegni di collaborazione 
nell’industria dell’imballaggio: per essere 
il vostro fornitore di fi ducia. Durante que-
sta speciale occasione saranno presentati 
all’intera industria dell’imballaggio i risultati 
del nostro duro lavoro e della nostra totale 
dedizione.
 
Contiamo sulla vostra presenza, insieme a 
noi a Berlino, per rafforzare questo settore 
più che mai!

altri prodotti industriali e commerciali più 
leggeri. Oltre ad offrire elevate prestazio-
ni, le carte da copertina bianca di SCA 
Containerboard conferiscono valore ag-
giunto all’imballaggio del prodotto, incre-
mentando il suo potere di marketing. 
Con il lancio della nuova campagna di 

comunicazione, le carte da copertina 
bianca di SCA Containerboard assume-
ranno una posizione di primo piano. Per 
ricevere ulteriori informazioni sulle carte 
della SCA Containerboard, potete con-
tattare l’uffi cio Vendite a voi più vicino. 

PROTEGGERE 
IL VOSTRO PRODOTTO

REALIZZARE
I VOSTRI DESIGN



www.scacontainerboard.com

SCA CONTAINERBOARD 
WESTERN EUROPE
Business Park Twin Squares 
Culliganlaan 1 D 
B-1831 Diegem • Belgium
Tel: +32 2 718 37 87
Fax: +32 2 721 48 08
scacontainerboard.westerneurope@sca.com

SCA CONTAINERBOARD 
MIDDLE EUROPE
Business Park Twin Squares 
Culliganlaan 1 D 
B-1831 Diegem • Belgium
Tel: +32 2 718 37 08
Fax: +32 2 718 37 77
scacontainerboard.middleeurope@sca.com

SCA CONTAINERBOARD 
SOUTHERN EUROPE
Via del Frizzone
I-55016 Porcari (Lucca) • Italy
Tel: +39 0 58 329 66 61
Fax: +39 0 58 329 66 85
scacontainerboard.southerneurope@sca.com

SCA CONTAINERBOARD NORDIC
Linjevägen 33
SE-91380 Obbola • Sweden
Tel: +46 90 15 40 08
Fax: +46 90 15 40 87
scacontainerboard.nordic@sca.com

SCA CONTAINERBOARD UK & ROI
Business Park Twin Squares 
Culliganlaan 1 D 
B-1831 Diegem • Belgium
Tel: +32 2 718 37 87
Fax: +32 2 721 48 08
scacontainerboard.uk@sca.com

SCA CONTAINERBOARD 
EXPORT MARKETS
Business Park Twin Squares 
Culliganlaan 1 D 
B-1831 Diegem • Belgium
Tel: +32 2 718 37 08
Fax: +32 2 718 37 77
scacontainerboard.export@sca.com

bbut strong

Con l’installazione di un nuovo avvolgitore 
rotoli alla fi ne della macchina continua e di 
una nuova ribobinatrice, ad Aschaffenburg 
è stata posto l’ultimo tassello a seguito 
della grossa ricostruzione avvenuta nel 
2005. 

In una cartiera con le migliori tecnologie 
di produzione, era d’obbligo scegliere 
una delle ribobinatrici più avanzate che 
il mercato potesse offrire. In linea con 
l’attuale tendenza alla riduzione delle 
grammature per la carta da imballaggio, 
la scelta si è focalizzata su un concetto 
fi no ad oggi utilizzato solo nel settore 
delle carte fi ni, nel quale si trasformano 
prodotti molto leggeri.

I l nuovo macchinario è totalmente 
automatico, capace di cambiare le 
impostazioni dei parametri delle bobine 
e di regolare i coltelli di taglio formati 
mediante l’utilizzo di affi dabili sistemi di 
controllo computerizzati, alla velocità 

SCA Packaging Aschaffenburg, Herculight 
assume la migliore forma!

di 2.800 metri al minuto, producendo 
bobine conformi ai più rigidi criteri di 
allestimento.

La maggior parte delle combinazioni 
s tandard d i  bobine r ich ieste non 
costituisce più una barriera per Herculight, 
si possono rifornire con effi cienza anche 
gli ondulatori più larghi attualmente sul 
mercato.
 
Con il suo caratteristico marchio Hercu-
light, SCA Packaging Aschaffenburg è 
oggi leader nei prodotti a grammatura 
leggera, da 90 a 110 g/m², rispondendo 
con rendimenti eccezionali al fabbisogno 
delle più esigenti e veloci macchine per la 
fabbricazione del cartone ondulato.

Contattate l’Uffi cio Vendite più vicino 
a voi per qualsiasi informazione o per 
organizzare una visita in cartiera: sarete 
sempre i benvenuti!

SCA Skog fornisce alle nostre cartiere 
svedes i  d i  Obbo la  e  Munksund, 
specializzate nel Kraftliner, tutta la materia 
prima di fi bra di legno, direttamente dalle 
foreste di proprietà SCA, o da materie 
prime acquistate esternamente. Il 9 
aprile 2008, SCA Skog ha ottenuto la 
certifi cazione FSC “Chain of Custody”. 
Si tratta di uno standard che impone 
vincoli specifi ci sui metodi di lavoro, al 
fi ne di migliorare tracciabilità e controllo 
di origine delle materie prime.

Certifi cazione FSC “Chain-of Custody” per le 
materie prime SCA da fi bra di legno vergine

Le preoccupaz ion i  r iguardant i  i l 
problema dei disboscamenti illegali e 
dei relativi danni sociali ed ambientali 
impongono ad aziende del settore, 
multinazionali e governi di agire con 
maggiore responsabilità, proprio sotto il 
profi lo sociale e ambientale.

Uno degli obiettivi ambientali SCA è 
quello di non utilizzare fi bra di legno, o 
altri materiali prodotti da fi bra di legno 
vergine, derivanti da materie prime 

“controverse” quali:

•  legname tagliato illegalmente;
•  legname di foreste ad alto valore di 

conservazione;
•  legname prelevato in violazione di 

diritti umani o di diritti delle popolazioni 
indigene. 

La certif icazione FSC - Catena di 
custodia rappresenta un 
importante passo avanti 
verso il raggiungimento di 
questo obiettivo.
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